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Ha 7 anos no Japio, empreendedor nato, com uma vasta experiéncia
empresatial, ja administrou inimeros negdcios no Brasil e no Japao
( Rede de Locadoras, Discoteca, Sorveteria, Revista, Bar,
Restaurante entre outros negocios da familia), fez transacoes
imobiliarias e, com um vasto conhecimento em Marketing e
eventos, acumula varios cursos em sua bagagem, muitos deles em
instituicbes de grandes renomes nacionais e internacionais:
Administracao de redes (Microsoft), Macromedia Total (Dominio
Tecnologia), Profissional de Vendas e Manager Marketing (Opgao
Vestibulares), Negociacao Total (Inst. Dale Carnegie), Empretec
(Sebrae), Practitioner PNL Open Doors e Leader Coach (Napoleon
Hill), Balanced Score Card (3 GEN), Gestao de Pessoas e Gestao
de Conflitos (CATHO), também viajou por mais de 12 paises,

ganhando uma visao ampla sobre diversidade cultural.

Vendas e Negociagao

Domingo
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10:00h~17:00h

Dinamicas
Feedback

6- Taticas de Vendas - ‘ Incluso:
- . Certificado
7- Como fazer ami _
peSsoasfaz . " : ' Coffee Break

Carga Horaria:

7 horas

“A partir de agora, 2 ¢ o conhecimento. O mundo e o intensivo em forga
de trabalho, nem intensivo em matérias-primas, nem intensivo em ¢ as intensivo em
conhecimento™. (Peter Drucker)
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Nao basta saber, € preciso aplicar.
Nao basta querer, é preciso fazer.
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O gque voce sabe nao tem valor,
O valor esta no que voce faz
com 0 que sabe.

a. NHzOS [ SS¢



Cursos

, alto Vendas &
1mp acto Negociagio

O futuro dependera daquilo
gue fazemos no presente
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